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uy buenas tardes a todos ustedes. En

primer lugar debo agradecer este honor

de poder estar aqui en ASI y agradecera
su presidente y a todas las autoridades de la Universi-
dad Tecnoldgica, porque esta es la segunda vez que me
dan el honor de participar en una actividad organizada
por ellos

Voy a tratar de resumir un poco lo que es el Trata-
do de Libre Comercio con México. Es un tratado que
demoré en firmarse y ha sido una de las preguntas que
clasicamente nos hacen en los foros donde hablamos,
demord seis afos, cosa que algunos consideran que es
mucho tiempo, pero nosotros creemos que lue el tiem-
po justo paralograracuerdos beneficiosos para ambos.
Un proceso de negociacion que paranosotros [ue mar-
cado por el interés de llegar a acuerdos que fueran
asimétricos, acuerdos que considerarén las diferencias
de tamano de laseconomiasy acuerdos, quebajo el man-
dato de los senores presidentes, tomarén en cuenta es-
tas diferencias de desarrollo. Nos dimos a la tarea de
concretar en la realidad lo que seria la asimetria. Pode-
mos con satisfaccion expresar ahora de que este tratado
recogié todos los objetivos que nosotros nos propusi-
mos desde el inicio, de asimetria en particular y como
un aspecto principal.

Acuerdos asimétricos

Encontramos buena acogida después de muchas
discusiones de parte del equipo negociador mexicano y
en particular de parte del Secretario Derminio Blanco,
concretamente en lo que concierne a la asimetria que tie-
ne relacién con varias dreas del tratado. En primer lugar
en 4reas de acceso al mercado, en donde contamos con
un programa de grabacién diferenciado, basicamente y
utilizando términos muy sencillos podemos decir que
México va a abrir los mercados mucho més répido para
los productos salvadorenos de lo que El Salvador lo hara
y en general el tridngulo norte, como una forma de per-
milir un ajuste necesario en nuestras industrias para po-
der estar en condiciones de incorporarse a una nuevarea-
lidad con México en un clima de libre comercio.
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Asimetrias también en le que se refiere a una rela-
cién comercial bajo un TLC cemo son las reglas de oFi-
gen. Reglas de origen que nosetros concebimos como la
base del acceso al mercado, en el sentido de que una re-
gla de origen que no se puede cumplir per el tamano de
la industria o por los procesos productivos que se dan en
la industria nacional es una regla de erigen incumplible y
por lo tanto hacen que los productos queden fuera del
tratado y que sigan pagande araneeles.

En cltemade Reglas de origen est4 el conjunto com-
pleto de reglas para todos los productos, que conside-
ran larealidad productivade nuestros paises. Realidades
de origen que hizo en algunos casos concebirse y adop-
tarlas de manera flexibles, para que pudieran ser cumpli-
das por parte de la industrianacional del tridngulo norte.
Reglas de origen mixtas, es decir aquellas que consideran
un cambio arancelario como se conoce, pero que dan la
opcion cuando este cambio pudiera ser un poco rigido,
dan la opcion de una regla alternativa que flexibiliza el
cumplimiento de estas reglas y en términos generales les
puedo expresar que estas reglas de origen en su totalidad
son cumplibles por parte de la industria nacional. Y sien-
do cumplibles por parte de la industria nacional hardn
que todos los productos salvadorefios que no quedaron
(uera del tratado, puedan tener la oportunidad de ingre-
sar al mercado mexicano en condiciones de libre comer-
cio.

Por otra parte, también un objetivo comtin de los
cuatro pais es asegurar el establecimiento de mecanis-
mos que dieran seguridades a los productores naciona-
les, mecanismos que en términos generales puedo resu-
mir en los siguientes: Primero garantizar la aplicacion
permanente de lo que es la salvaguardia global dc la
OMC, que es un mecanismo que ya tenemos, pero que
reiteramos que los paises mantenemos el derecho de se-
guir aplicéndola en el caso de invasion de productos al
mercado de uno de los cuatro.

Tenemos también un mecanismo de salvaguardia
bilateral que es adicional a esta salvaguardia general de
la OMC, que permitird poder enfrentar las importacio-
nes masivas de productos, si asi se diera el caso, para
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lograr un alivio temporal a Luindustriac o @ la rama de
produccion nacional que sc vea enfrentada a algiin dano
ociasionado por este incremento sustancial de tas impor-
laciones.

s salvaguardias

También logramos establecer el mecanismo cle sal-
vaguardia agricola especial, que es un mecanismo que se
aplica a un listado de productos. En el caso de El Salva-
dores una salvaguardia espectal que el pais puede apli-
car y va aplicar a México. En el caso de Guatemala y
Honduras es una salvaguardia bilateral, en la cual tanto
México como Guatemala y Honduras podran aplicarlo.
Y esta salvaguardia lo que hace basicamente es estable-
cer cuotas anuales bajo un mecanismo especial que ha-
cen que el programa cle desgravacion que hemos estable-
ciclo para ese producto en especial, se aplique unica y
exclusivamente a una cuota anual y que el reslo, el exce-
so cle esa cuota cle producto que venga de México, paga-
rd el arancel normal que paga todo producto ce cual-
quier pais del mundo que ingresa al mercado salvaclore-
no. Lo cual hace que la apertura de estos productos sea
de una manera muy restringida. progresiva y muy
administrable, para evitar, dada la sensibilidad de estos
productos agricolas, evilar cualquier perjuicio a la pro-
duccion nacional.

Finalmente, tambiéntenemos un mecanismo de pro-
teccion aplicable a todo el tratado y a cualquier medida,
que es el mecanismo de solucion cle diferencias, que le da
seguridad a todos los paises de que en caso uno de noso-
tros adopte medidas gue violen el tratado o que perjudi-
quen los beneficios que esperamos recibiralgunos paises
en este tratado, que podamos iniciar un proceso tenclien-
tea la eliminacion de esas medidas con la garantia de la
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uidez y agilidad en el proceso y de la certidumbre gue
nos da el que los compromisos gue hemos asumido en
este tratado van a ser cumplidos.

El caso cle los productos farmacéuticos, fue muy
cliscuticlo en las mesas cle negociacion dado que tenia-
mos un mecanismo que causaba problema para ue nues-
wros productos pudieran llegar al mercado mexicano
Luego de muchas discusiones el gobierno mexicanoasu-
mié un compromiso muy importanie para la relacion
comercial, cle modificar sulegislacionnacional en un pla-
20 no mayor a dos anos. para permitir que los producto-
res cle medicamentos nacionales cle El Salvador. Guate-
mala y Honduras, pudiesen incluir en el registro sanitz-
rio cle la Secretaria de Satud de México. cn forma direc
ta sus productos y de esta manera el tratado les garant-
zaelaccesoal mercado mexicano en condiciones de libre
comercio

En términos generales queremos nosotros concluir,
que este es un trataclo que si no se llamara Trataclo de
Libre Comercio. creo que el mejor nombre seria un tra-
taclo de muiltiples oporuniclacles, para todos los sectores
productivos de los cuatro paises. oportunidades cle in-
crementar las exportaciones a corio plazo. no sélo
incrementarlas como lo hizo Costa Rica, sino superar a
Cosla Rica y convertirnos en los principales socios de
Meéxico en la region. Poder cle esta manera incrementar
nuestras exportaciones. (ener un impacto muy positivo
en la generacion de empleo directo en primer lugar de las
empresas ¢ industrias que van a producir mas. para po-
der vender mas al mercado mexicano. empleo indirecto
por esta actividad exportadora que se genera en los pro-
ductores de los msumos que requiere la industria nacio-
nal. para poder producir y poder exportar ese producto a
México.

Las empresas fextiles serd el sector mds beneficiado con la firma del TLC con México.
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Un tratado de oportunidades

A mi me gusta poner un ejemplo cuando hablamos
de empleo, si una empresa que produce boquitas. papas
fritas. y tiene la oportunidad en el mercado mexicano de
incrementar sus expaortaciones, va a requerir de incremen-
tar también su produccién. Mantener la calidad y poder
tener precios y calidad competitivos. no sélo en el mer-
cado mexicano, sino también en el salvadoreno, ese in-
cremento en la produccién cle los snack cle papitas va a
requerir una demanda importanie de papas y la papa es
un producto agricola, sector que se ve incentivado a pro-
ducirmas también. Para poder proveer de materia prima
alaindustria que hace las boquitas y la produccién agri-
cola de papas al incrementarse genera mas empleo. pero
también genera otro tipo de movimiemo en otras activi-
dades comerciales y de produccién en el pais como pu-
diera ser el de los productores de fertilizantes. a mayor
cantidad de 4rea cultivada. a mayor calidad exigida en el
producto, se requiere mayor consumo de insumos agri-
colas como podria ser los fertilizantes, y asi podemos
enumerar una serie de aspectos que hacen que la genera-
cién de empleo no sélo impacte al sector productivo. que
directamente produce para exportar. sino también a una
cadena importante que hay internamente de produccién
que enlaza a la industria con otro tipo de productores
que también resultan beneficiados por el tratado
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Este tratado es un tratado de oportunidades, opor-
tunidades que debemos aprovechar, oportunidades que
en nuestras manos estd el poder uulizarlas de la mejor
manera posible y de esta forma lograr un beneficio no
solo para un sector productivo en especial. sino para todo
el pais

Finalmente les quiero contar ultimas noticias, este
dia y tal como lo habiamos previsto desde hace algunas
semanas y basicamente en una reunion que sostuvimos
con el Dr. Eduardo Solis, lucgo de la conclusion de las
negociaciones ¢l pasado 10 de mayo. tuvimos una re-
unién el dia siguiente donde béasicanieme concebimos una
forma de estructurar un programa de cooperacién para
apoyar una adecuada utilizacion del tratado y para po-
der promover en general todos los benelicios que pode-
mos aprovechar del mismo.

El dia de ayer v ahora al medio dia se concluyo la
negociacion centre México. Guatemata. Honduras v El
Salvador de un memorindum de entendimiento que nues-
tros ministros van a firmar el diade la firma del tratado
en forma paralcla. Un memordndum de entendimiento
de cooperacion téenica en muchas dreas. en ¢l drea de
promocion del comercio, en el drea de promover el co-
nocimiento de cudles son las reglas del jucgo para ¢l co-
mercio en México. promover a través de bancomex la ofer-
ta exportable en nuestros paises a través de una revista
muy buena que bancomexedita ycirculapor todo ¢l mun-
do.promover nuestra oferta exportable. promoverlo que
pudiera darse como inversién directa de México a nues-
tro pais y promover una seric de medidas que incluso
van teneralgun impacto en algunas lincas decréditoque
a través det Banco Multisectorial de Inversiones pudié-
ramos manejar a corto plazo.

Este es una muestra del espiritu de cooperacion gue
existe entre México y nosotros y ¢l gran interés que todos
tenemos de que este tratado sea utilizado al mdasimo a
partir del primer dia.

Dcbo finalmente reconocer una labor muy impor-
tante en este proceso de negociacion. que no solo fue del
equipo de negociaciones comerciales v de la Direccion
de Politica Comercial. sino un esfuerzo muy fuerte. un
esfuerzo muy profundo de parte de Rigoberto Monge.
como coordinador de las negociaciones del sector priva-
do nacional y de todos los sectores productivos a quie-
nes Rigoberto tocd la puerta en innumerables ocasiones
y dada esa labor de detalle que tuvimos gue hacer v de
una negociacion casi de producto por producto v de re-
¢glas de origen en forma especifica. labor que Rigoberto v
su equipo realizé. podemos ahora sentirnos muy satisfe-
chos de que ese soporte y esa union de un trabajo con-
juntoentre el sector privadoy el gobierno facilitollegar a
concluirun buen tratado de libre comercio con Mévico.
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